CREATIVE BRIEF
Тема «Просування точки продажу продукції MOTIKO» 

"

Завдання: розробити рекламну кампанію просування точки продажу продукції MOTIKO за адресою Академіка Павлова 144Б (ТЦ Космос).
Слоган: розробити
Мета кампанії: інформування жителів та гостей Харкова про існування точки продажу продукції MOTIKO за адресою Академіка Павлова 144Б (ТЦ Космос). https://www.instagram.com/stories/highlights/17842903652218657/ 
Цілі кампанії: розробка рекламної продукції (листівки, буклети, банери тощо) на базі фірмового стилю компанії «MOTIKO» https://motiko.com.ua/?city=kharkiv 
Конкурентні переваги: Моті (Mochi) - традиційний японський десерт. Його виробництво налічує приблизно 500 років! Нашим головним досягненням є склад десерту і суворе дотримання стародавнім рецептам в процесі його приготування. Десерти «MOTIKO» складаються тільки з натуральних компонентів. Ці десерти веганські та чудово підійдуть людям, що дотримуються посту. 
Очікування від кампанії:  зараз компанія працює над розширенням ринку збуту унікальних японських десертів «MOTIKO». які не мають конкурентів, проте маловідомі серед населення. Розроблена рекламна продукція має привернути увагу споживачів до незвичайних десертів японської класичної кухні, має бути простою та водночас запам’ятовуватися, асоціюватися у споживачів з легкістю, бажанням скуштувати десерти та раптово потрапити на райські острови. 
Цільова аудиторія:  жителі та гості м. Харкова.
Очікувані результати:  слоган кампанії, буклети, листівки, банери, кампанія в соціальних мережах Японские ПП Десерты Харьков (@motiko_ua) • Фото и видео в Instagram .
